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EVIDENCIAS INFORME MENSUAL EJECUCIÓN CONTRACTUAL 

EVIDENCIAS 

 

 
Contratista: Beatriz Vela Gómez 
Número de contrato: CO1.PCCNTR. 3342411 de 2022 
Periodo: 16 de julio a agosto 15 de 2022 

Supervisor de contrato: Mario Cristóbal Ariza Arbeláez 
 
A continuación, se evidencias las actividades desarrolladas durante el mes de 16 de julio a 
agosto 15 de 2022 

Obligación 1: Impartir formación a aprendices en el programa de formación presencial y 

con el apoyo de las plataformas dispuestas por la entidad según el procedimiento de 

ejecución de la formación. 

Fecha: 18-02-2022 y finaliza y 02-02-2023 
Ficha: 2374742 
Programa de formación: Gestión de Mercados 
Fase: Ejecución III 
Actividad de proyecto: No.11 
 

Competencia: Negociar productos y servicios según condiciones del mercado y políticas 

de la empresa 

Competencia: Manejar contactos comerciales de acuerdo con la actividad de mercadeo 

Resultado de aprendizaje: Utilizar estrategias para apoyar la presentación de los 

productos o servicios, según protocolo establecido por la empresa. 

Resultado de aprendizaje: Acordar términos de negociación y condiciones comerciales, 

de acuerdo con los parámetros legales de negociación y políticas y procedimientos de la 

empresa 

Resultado de aprendizaje Manejar las relaciones públicas con los diferentes actores que 

intervienen en el evento, con respeto por otro y según el programa de publicidad y 

promoción de la empresa 

Actividad de aprendizaje: Estructurar plan estratégico comercial de eventos, teniendo en 

cuenta los protocolos establecidos por la empresa 

Actividad de aprendizaje: Estructurar plan estratégico comercial de eventos, teniendo en 

cuenta los protocolos establecidos por la empresa 

Nombre del ambiente de aprendizaje: Virtual 

Descripción de la sesión: 
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Grabación sesión en línea, agosto 3 de2022 “Estrategias de presentación de productos y/o 

servicios” link de la evidencia:  

 

http://sena.territorio.la/recordings.php?idMeeting=1078862-97 

 

 

http://sena.territorio.la/recordings.php?idMeeting=1078862-97
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Grabación sesión en línea, julio 27 de2022 “Elementos de Merchandising” link de la evidencia:  

http://sena.territorio.la/recordings.php?idMeeting=1078862-5e  

 

 

 
 

http://sena.territorio.la/recordings.php?idMeeting=1078862-5e
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Grabación sesión en línea, julio 21 de2022 “Conclusiones actividad de proyecto 10” link 

 
https://drive.google.com/file/d/1h4eFOHFDDKrSXAu7Dw865sFx2tI8G_9n/view?usp=sharing  

 
 

https://drive.google.com/file/d/1h4eFOHFDDKrSXAu7Dw865sFx2tI8G_9n/view?usp=sharing
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Fotos o pantallazos del seguimiento a la asistencia:   
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Enlace a drive con documentos utilizados en la ejecución de la formación: guías de 
aprendizaje, instrumentos de evaluación y demás por cada una de las fichas en las cuales 
ha participado.  
 

Demás que considere necesarias para evidencias el cumplimiento de las obligaciones 
contractuales.  
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Proyección de actividades: del 16 al 30 de agosto 
 

Fecha: septiembre 8 de 2022 

Ficha: 2374742 

Programa de formación: Tecnología en Gestión de Mercados 

Fase: Evaluación 

Actividad de proyecto: Administrar acuerdos comerciales según condiciones del contrato. 

Competencia:  

• Promover la interacción idónea consigo mismo, con los demás y con la naturaleza en los 

contextos laboral y social 

Resultado o resultados de aprendizaje:  

• Realizar contratos frente a los requerimientos del evento con pertenencia y de acuerdo con 

la revisión del cumplimiento de los términos de negociación, el presupuesto y las normas 

legales. 

Actividad de aprendizaje a desarrollar: Determinar elementos de negociación efectiva en 

ventas que se relacionen con el mercado específico, conforme a las políticas de las empresa, 

principios éticos y valores universales 


